Banki modyfikuja propozycje ugodowe dla frankowiczow

Frankowiczom zwykle nie opfaca sie przyjmowac pierwszej propozycji ugodowej otrzymanej od banku,
gdyz mogqg ugra¢ wiecej, niz na dzien dobry proponuje im bank. Orzecznictwo sadéw doprowadzito
jednak do sytuacji, kiedy banki, w kolejnych propozycjach nie tylko proponuja umorzenie pozostatego
do sptaty kapitatu kredytu, ale dorzucajg procent od nadptaty. Warto jednak przeliczy¢, czy nie lepiej
poczekac na uniewaznienie umowy.

Rosnie zainteresowanie ugodami w sprawach frankowych, co jest spowodowane w gtéwnej mierze
ugruntowaniem sie korzystnego dla kredytobiorcow orzecznictwa i wynikajgcej z tego zmiany podejscia
przedstawicieli sektora bankowego do warunkéw, jakie proponowane sg kredytobiorcom, ktdre sg
atrakcyjniejsze niz jeszcze przed dwoma laty. Ugoda - o czym warto pamieta¢ - wigze sie jednak
z ustepstwami po obu stronach.

— Na obecnym etapie czesto zdarza sie, ze bank nie tylko proponuje umorzenie pozostatego do sptaty
kapitatu kredytu, ale wrecz zgadza sie na dokonanie na rzecz kredytobiorcy zaptaty kwoty
w wysokosci nawet do 30 proc. posiadanej przez kredytobiorce nadpfaty. Dodatkowo banki
zobowigzujg sie do pokrycia kosztéw postepowania, a wiec kredytobiorca nie musi obawiac sie o to,
ze zawarcie ugody wigzatoby sie z utratg wynagrodzenia naleznego jego petnomocnikowi — ttumaczy
Mikotaj Baczynski, radca prawny (Kancelaria Radcy Prawnego Mikotaj Baczynski). Chodzi tu
wylacznie o tzw. koszty zastepstwa procesowego w wysokosci jednokrotnosci tych kosztéw, a nie
dodatkowych optatach zwigzanych np. z success fee, ktorych bank nie zgadza sie pokrywac.

UGODA ZAWSZE WIAZE SIE Z USTEPSTWAMI

Ugoda oznacza kompromis z obu stron, zatem konsument, ktory sie na nig zdecyduje, otrzyma
mniejszg kwote od tej, ktérg magtby uzyska¢ w wyniku wygrania procesu o stwierdzenie
niewaznosci zawartej umowy kredytu. Plusem jest to, ze konczy ona spoér i frankowicz
otrzymuje jaka$ kwote, a sa osoby, ktdore chca jak najszybciej zakonczy¢ spor z bankiem.

Kazdy przypadek jest inny i na efekt negocjacji z bankiem wptywa tez to, komu bardziej zalezy na
ugodzie: bankowi czy kredytobiorcy.

- W tym celu nalezy dokonac oceny tego jakie s szanse na to, ze zadanie kredytobiorcy
zostanie uwzglednione w wytoczonym przezen procesie oraz w jakim to moze nastgpic
czasie — radzi Mikofaj Baczynski.

W przypadku spraw frankowych zdecydowana wiekszo$¢, nawet 95 proc. roszczen, jest uwzglednianych,
w zaleznosci od sadu, przed ktorym toczy sie postepowanie - roszczenie to zostanie uwzglednione
predzej lub pdzniej.

— Jedynym czynnikiem motywujgcym kredytobiorce do zawarcia ugody jest czas, w ktorym moze on
otrzymac¢ zwrot dokonanej nadptaty kredytu. Z powyzszego doskonale zdajg sobie sprawe banki,
albowiem w procesie negocjacyjnym dotyczacym ugdd frankowych poza sporem pozostaje kwestia
niewazno$ci zawartej umowy, jedyng osig sporu pozostaje kwota, ktdrg ma finalnie otrzymac
kredytobiorca — wskazuje mec. Baczynski.

LEPIEJ POCZEKAC NA PROPOZYCJIE BANKU

Propozycje ugody moze zgtosi¢ dowolna ze stron, czyli albo kredytobiorca, albo bank. Bankom jednak
tatwiej jest poczekaé, a czes$¢ kredytobiorcow jest zmeczona przediuzajgcym sie procesem i mogg by¢
bardziej sktonni do ustepstw, co bank moze wykorzysta¢ w rozmowach ugodowych.



- Ztego powodu podmiotem inicjujagcym postepowanie ugodowe w zasadzie powinien by¢
bank. Jesli bowiem kredytobiorca, czyli z zalozenia podmiot, ktory ma zagwarantowang
wygrang przed sadem, zwraca sie do banku z propozycjg ugody, daje jednoczesnie znak
bankowi, ze to bardziej jemu, a nie bankowi— z réznych losowych wzgledow — zalezy na
zawarciu ugody. Tym samym bank zyskuje psychologiczng przewage w rozmowach
negocjacyjnych i moze jq wykorzystac np. poprzez zaproponowanie gorszych warunkow
niz te, ktore by zaproponowal, gdyby sam zainicjowal rozmowy ugodowe
z kredytobiorcg — uwaza mec. Baczynski.

O ile bank do ugdd podchodzi chtodno, rozpatrujgc potencjalne zyski i straty, to kredytobiorcy sg
zaangazowani emocjonalnie, gdyz czesto cale ich zycie toczy sie wokdt kredytu, ktéry powazniej niz
zaktadali obcigzyt ich budzet, zatem z ich punktu widzenia negocjacje mogg by¢ trudniejsze.

Bank moze mie¢ przygotowanych kilka propozycji ugodowych w zaleznosci od tego, jak bardzo klient
jest sktonny do ustepstw. Zdaniem Mikotaja Baczynskiego daje to asumpt do odrzucenia pierwszej
propozycji ugodowej przez bank (celem oczekiwania na przedstawienie korzystniejszej) oraz do
niewystepowania przez kredytobiorce z inicjatywg ugodowg (w celu unikniecia utraty pozycji
negocjacyjnej w rozmowach z bankiem).

Podobne do$wiadczenia ma Tomasz Konieczny, radca prawny i partner w Konieczny, Polak Partnerzy,
ktory wprawdzie wskazuje, ze wszystkie banki majg juz procedury i systemowe rozwigzania
w przedmiocie zawierania ugod (tgcznie ze wzorami dokumentdw), ale tez dostrzega, ze banki s3g
sktonne do oferowania lepszych warunkéw, gdy klient nie przyjmie pierwszej propozycji.

— Inicjatywa kredytobiorcy moze przyspieszy¢ otrzymanie oferty ugodowej. Polecatbym
jednak w pierwszym kontakcie nie formutowac swoich oczekiwan i nie oferowac od razu
znaczgcych ustepstw — lepiej najpierw zapytac o to, czy i jaka propozycja ugodowa jest
dostepna dla danego kredytobiorcy. W przeciwnym razie bank moze sie do nich
dostosowaé, mimo ze bytby sktonny zaoferowac korzystniejsze warunki — méwi mec. Konieczny.

OD DRUGIEJ STRONY KWESTIA TA WYGLADA INACZEJ.

— W oparciu 0 moje doswiadczenia, jako petnomocnika bankdw i wspdtautora trzech programéw
ugodowych, moge jednoznacznie stwierdzi¢, ze nie ma znaczenia, kto wystepuje z propozycja
zawarcia ugody. Generalnie prawie wszystkie banki posiadajgce portfel kredytéw walutowych
proponujg ugody, ktére umozliwiajg kompleksowe rozliczenie umowy kredytu - moéwi Wojciech
Wandzel, adwokat, lider Praktyki Banking & Finance w Kubas Kos Gatkowski.

CZAS DZIALA NA KORZYSC KREDYTOBIORCY

Niektorzy kredytobiorcy majg osobiste powody do pospiechu w odzyskiwaniu pieniedzy, ale jesli ich nic
nie goni, to od strony finansowej zwykle optaca sie im poczekaé dtuzej na zakonczenie sprawy. Wraz
z trwaniem procesu sgdowego kredytobiorca uzyskuje wieksze odsetki za opdznienie. Jako ze odsetki te
liczone sg najczesciej od kwoty stanowigcej sume dokonanych przez kredytobiorce nadptat — a wiec
czestokro¢ kwoty w przedziale 200 tys. zt 400 tys. zt, to wysokosc tak ustalonych odsetek za czas trwania
procesu czesto moze przekroczy¢ kwote 100 000 ztotych.

— Przystepujac do rozméw ugodowych z bankiem, kredytobiorca powinien mie¢ zatem
petna swiadomos¢ tego, z jakiej kwoty rezygnuje, wliczajagc w to wszystkie kwoty
zwigzane z dochodzonym roszczeniem, nastepnie oceni¢ wysokos$¢ kwoty proponowanej



przez bank i dopiero w oparciu o takie wyliczenie ustali¢ czy zawarcie ugody jest w jego
skonkretyzowanym przypadku optacalne — radzi Mikotaj Baczynski.

Pienigdze te to jednak dopiero obietnica na przysztos¢, a w krotszej perspektywie czasowej sg wydatki
na prawnikow. Zatem mimo, ze czekanie moze przynies¢ wymierne korzysci finansowe, to niepewnosci,
stres i oczekiwanie nie sg rozwigzaniem dla kazdego, a czas oczekiwania na wyrok bywa dtugi.

— W jednej ze spraw, ktdrg prowadze przed pewnym sgdem okregowym, sedzia wprost napisat ostatnio
do petnomocnikéw stron, ze stan zalegtosci w wydziale cywilnym tego sgdu wynosi ponad 10 000
spraw i perspektywa rozpoznania sprawy jest wieloletnia - méwi mec. Wandzel.

Sedzia ten wskazat, ze strona powodowa i pozwana powinny przeprowadzi¢ rozmowy ugodowe, bo dla
obu stron korzystne bedzie zakonczenie sporu wtasnie poprzez ugode.

— Zgadzam sie z tym sedzig, bo uwazam Zze najlepszym ,instrumentem” rozliczenia umowy jest ugoda,
ale oczywiscie taka, ktéra przewiduje wzajemne ustepstwa, a nie tylko korzys¢ dla jednej strony —
podkresla mec. Wandzel.

Zdaniem mec. Koniecznego kluczem do mozliwie najkorzystniejszych warunkéw ugodowych jest
zainicjowanie procesu, a najlepiej wygranie sprawy w I instancji. - Z mojego doswiadczenia wynika,
Ze oferty ugodowe dla kredytobiorcow procesujacych sie z bankami, zwlaszcza dla tych,
ktérych procesy sg albo za chwile bedg na etapie postepowania apelacyjnego s3 najbardziej
atrakcyjne, cho¢ oczywiscie nigdy nie beda przynosily takich efektow, jakie daje wyrok
stwierdzajacy niewaznos$¢ umowy kredytu — wskazuje.

Z drugiej strony jednak propozycje bankéw powodujg, ze konsument nie bedzie musiat zosta¢ pozwany
przez bank o zwrot kapitatu zgodnie z dominujacg teorig dwoch kondykcji.

— To zas oznacza dla konsumenta dodatkowa oszczednos$¢, bo nie bedzie musial pokry¢
kosztow kolejnej sprawy, tym razem z powddztwa banku, o czym jego petnomocnik ze
sprawy przeciwko bankowi czesto nie informuje. Jezeli wiec bank nie wystgpit sam
z inicjatywg zawarcia ugody, to moim zdaniem konsument powinien zwrocic¢ sie do
banku o rozpoczecie rozmoéw w przedmiocie ugodowego rozliczenia — kwituje mec. Wandzel.
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